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PASCHING. Ein kleiner Fa-
milienbetrieb aus dem
Norden Wiens macht das
Match um jahrlich vier
Milliarden Euro Elektro-
technik-Umsatz wieder
spannend: bald auch in
der PlusCity in Pasching.

VON JOSEF LEHNER

Ende Oktober
Oberdsterreichs
Einkaufstempel die
schmerzhafte, seit der
Cosmos-Pleite zu Jahres-
beginn klaffende Liicke
schliefen: mit Elektro
Haas - derzeit 116 Mitar-
beiter und 45 Millionen
Euro Umsatz. Der Aufstei-
ger wird schon in einer
Woche seinen zweiten
GroRmarkt, in der SCS bei
Wien, eroffnen.

wird
grofiter

Und es wird bereits an

Nummer drei gebaut, in
Pasching. ,Wir haben An-
fang August mit der Mitar-
beiterschulung begon-
nen“, sagt Wolfgang Pelz
(47), einer von drei Gesell-
schaftern. Er ist seit 28
Jahren bei ,'haas® (so die
Firmenmarke) und hat den
Fachhéndler 2005 mit sei-
nen Kollegen Josef Gass
und Martin Pohl gekauft.

: 00Nachrichten Wirtscl

,Vor einem halben Jahr
haben wir noch nicht ge-
wusst, dass wir bald drei
Standorte haben werden",
sagt der Geschaftsfiihrer.
Die Expansion ist aber lo-
gisch, weil das Konzept im
Stammhaus an der Briin-
ner StraBe funktioniert.
Haas ist Osterreichs finft-
starkster Elektro-Standort,
also besser als die meisten
MediaMarkt-Filialen.

Service-Schwerpunkt

Haas ist einerseits Fach-
héndler mit viel Beratung
und Service, mit Hauszu-
stellung und Tischlern
bzw. Elektrikern, die GroR-
gerdte einbauen und an-
schliefen. Im Unterschied
zu anderen Fachgeschif-
ten ist er gleichzeitig
GroBmarkt mit einem Voll-
sortiment von 40.000 Arti-
keln auf rund 5000 Qua-
dratmetern pro Standort.

Vom  Elektro-Diskont
unterscheide sich Haas
durch weniger Umsatz mit
Mitnahmeartikeln der Un-
terhaltungselektronik und
durch hohen Anteil an
Weilware (Haushaltsgeri-
te). ,Auberdem fithren wir
nur Topmarken®, sagt der

der PlusCity: Geschaftsfiihrer Pelz wero

Haas will Groffmarkt
und Fachhandler sein

Chef. Trotz der hoheren
Kosten seien die Preise at-
traktiv. ,Jm Diskont ver-
dient man eine dicke Koh-
le, aber sie wird halt bei
der Mutter in Deutschland

" abgeliefert®, dtzt Pelz iiber

Marktfiithrer MediaMarkt-
Saturn. Und: ,Wir konnen
uns mit dem halben Ge-
winn zufriedengeben.”

In Pasching konne er
sofort mit Toppersonal
von den Pleitefirmen Quel-
le und Cosmos starten.
PlusCity und Linz-Indus-
triezeile seien 6sterreich-
weit die besten Cosmos-
Standorte gewesen.

»Iein Kannibale"

Zwei Haas werde es im
Grofiraum aber nicht ge-
ben: ,Es hatten schon ande-
re Einkaufszentren ange-
fragt, aber wir haben 50 Ki-
lometer Einzugsgebiet und
wollen uns nicht selbst
kannibalisieren“, so Pelz.

Mit seinen dann drei
Mirkten will er 2011 100
Millionen Euro Umsatz
ubertreffen. Die Mitarbei-
terzahl wird auf knapp
300 steigen. ,Wir werden
die klare Nummer zwei in
Osterreich sein®, sagt Pelz.




